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Weiterführende Informationen für eine 

rentable Geschäftsentwicklung

Christoph Hesse, Senior Manager Dell Technologies
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Agenda

• Vorstellung Dell Technologies Partnerprogramm

• Übersicht Dell Konfiguratoren

• Übersicht / Einführung Tools & Konfiguratoren

• Promotions – Aufbau / Ablauf - BestPreisFindung
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Authorized Partner

Gold Partner

Platinium Partner

Titanium Partner

Titanium Black Partner

Stufen des Partnerprogramms

Anforderungen an Umsatz & Ausbildung



4

Anforderungen pro Partnerlevel
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Anforderung Zertifizierung
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Verdienstmöglichkeiten
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Verdienstmöglichkeiten
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Verdienstmöglichkeiten - Beispiel
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Unterstützung durch Ingram Micro

• Umfassende Unterstützung im Onboarding und in den 
ersten Schritten mit Dell

• Regelmäßige Produktwebcast zur ständigen 
Weiterbildung

• Mehrmals pro Jahr Zertifizierungsworkshops für Sales 
& Presales

• Dedizierte Ansprechpartner für Partnerprogramm und 
Marketing

• Individuelles Coaching & Vernetzten in der „Dell Welt“
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Tools & Konfiguratoren
Michael Fischhold, System Engineer Dell Technologies
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Inhalt

• Online Solution Configurator – OSC

• Premier Page

• PowerQuote

• Midrangesizer
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Online Solution Configurator - OSC
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OSC - Startseite
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OSC - Startseite
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OSC - Konfiguratoreinstellungen



16

OSC – Erstellen einer Solution
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OSC – Erstellen einer Solution
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OSC – Erstellen einer Solution
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OSC – Erstellen einer Solution
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Premier Page
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Premier Page - Startseite
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Premier Page – Startseite - Enterpriselösungen
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Premier Page – Netzwerkgeräte - Beispiel N3200
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Premier Page – Netzwerkgeräte - Beispiel N3200
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Premier Page – Netzwerkgeräte - Beispiel N3200
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Dell Technologies Server ab Lager - PowerQuote
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PowerQuote – IM.Online
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PowerQuote – IM.Online
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Auswahl der Konfiguration
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Optionale Auswahl der Pro Bundles mit Microsoft ROK



31

Erläuterungen



32

NPOS – empfohlenes Zubehör & Regeln
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NPOS – empfohlenes Zubehör zu günstigeren Preisen
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NPOS – empfohlenes Zubehör zu günstigeren Preisen
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Online Bestellung der Konfiguration
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Midrangesizer
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Midrangesizer - Hauptmenü
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Welches System ist das Richtige?
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Welches System ist das Richtige?
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Welches System ist das Richtige?
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Quick Configuration
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System Designer
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System Designer – Beispiel ME4
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System Designer – Beispiel ME4
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System Designer – Beispiel ME4 – Warning only 1 Pool
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System Designer – Beispiel ME4
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System Designer – Beispiel ME4
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System Designer – LiveOptics Projekt
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System Designer – Sizing nach Applikation
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System Designer – Sizing nach Applikation
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Promotions

Aufbau und Optionen an den Produkt LOBs

Martina Kern, Ludwig Steffel I BDM
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Dell Technologies ISG Promotion Auswahl

Cloud, 

Security  & 

Software
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Server Promotions & Bestellwege

Cloud, 

Security  & 

Software
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Dell Technologies ISG Promotion Struktur

Cloud, 

Security  & 

Software

Für den Bestellweg bei uns stehen Ihnen zur Verfügung:
IM.Online Shop, PowerQuote Konfigurator
Dell Technologies Bestelltools OSC und PremierPage (www.dell.com/INGRAM-MICRO) 

Aktuelle Promotions finden Sie auf unserem Portal

https://de.ingrammicro.com/Site/home
https://de.ingrammicro.com/Site/ExternalHost?site=dellpowerquote
https://www.dell.com/solutions/configurator/de/de/g_80852/EURO/osc/your-solutions
https://www.dell.com/INGRAM-MICRO
https://www.dell.com/INGRAM-MICRO
https://de.ingrammicro.eu/hersteller/portale/dell-technologies/resellerpreislisten
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Vorteile Smart Value Angeboten
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Server Promotions Überblick

Cloud, 

Security  & 

Software

Sie erhalten attraktive Rabatte für 
Dell EMC PowerEdge Server: Stock/ Non-stock

Promo auf Server Zubehör (Stock)
erhalten Sie über PowerQuote:
NPOS SKUs

Nur Non-stock:
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Q3 Storage Smart Value’s

NEW

NEW
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Midrange Storage Incentive

Cloud, 

Security  & 

Software

Beträge für die definierten gekaufte Einheiten über uns zustehen, leiten wir Ihnen als Gutschrift weiter.

M etal-Tier- und autorisierte Wiederverkäufer erhalten die folgenden Beträge für Einheiten, 

die von von Storage autorisierten Händlern gekauft und an Endbenutzer w eiterverkauft w urden: 
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Networking  Promotion

Cloud, 

Security  & 

Software

Dell EMC PowerSwitch Promo
Bis zu 300 Euro sparen!
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Client Pricing

- Promotion:

Monatlich wechselnde Promos ab dem ersten Stück 
(Sonderpreis direkt im Shop hinterlegt)

- Staffelpreise:

Staffelpreise (keine Endkundendaten notwendig) ab 3 
Stück bis maximal 100 Stück (Preise im Shop sichtbar)

- Mini Bids (kleinere Projekte):

Preis unter Angabe der Endkundendaten ab 5 Stück bis 
max. 30 Stück auf Anfrage 
(an DellEMC@ingrammicro.com)

- Quotes:
Projektanfragen ab Listprice Volumen von 10‘000€ an 
DellEMC@ingrammicro.com

mailto:DellEMC@ingrammicro.com
mailto:DellEMC@ingrammicro.com
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Das Dell Technologies Team von Ingram Micro

Mail: DellEMC@ingrammicro.com

Tel.: +49 89 4208-2020


